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1 Tavoitteet

Farmers Grain Export 2.0:n tavoitteena oli edista3 viljar
viljanvientid ja menekinedistdmisty&ta seka vientitoimij
keskittyi suomalaisen korkealaatuisien viljan viennin ke
edistdmiseen korkean lisdarvon tuotteilla.

Tavoitteina oli myds parantaa viljelijéiden markkinaosa
lisdarvon syntymistd. Hanke jatkoi aiemman hankeen Ic
ja hankkeen tulosten hyddyntamista.

Vienninedistamin on viljasektorin kannattavuuden kanr
viljatuotannosta pitda joka vuosi viedd, jotta tarjonta ja
suomalaisen viljan hinnanmuodostukseen suhteessa m

Hankkeen keskeisimmat tavoitteet:

s  Mydtavaikuttaa viljan viennin edistdmiseen sitc
saamaan vientiverkoston toimijoiden vientimaz
» Vastata samalla suomalaisen laatukauran kasvz
» Verkostoitua ja lisdtd vientiyhteistyotd. Jarje
samalla parantaen vientitoimijoiden vientiosaa
e Hyddyntdmaan vientitoiminnassa digitalisaatio
lisddmiseksi sekd kartoitetaan mahdollisia sdhk
e Suomalaisten viljan tunnettuuden lisdaminen k
e Yhteistyd tutkimusten ja neuvonnan kans:
vaikuttavista tekijoista
e Kehittdd uusia sopimus- ja toimintamalleja m
suoraan tiloilta pienille ja keskisuurille te
jaljitettavyytta.
Kartoittaa erikoisviljojen vientimahdollisuuksia.

2 Osapuolet ja yhteistyo

FGE 2.0 -hankkeen toteutti Svenska Lantbruksproducen
tiiviissd yhteistydssd MTK:n kanssa. Hankevetdjana toin
suunnittelusta ja operatiivisesta johtamisesta. Hankety
Westerlund ja han vastasi taas ruotsinkielisten tilaisuuk
kdannattamisesta.

MTK koordinoi MTK-tuottajaliittojen suuntaan ja oli mc
tiedottamisessa. Tdma helpotti yhteydenpitoa MTK-liitt

Hankkeen seuranta- ja tydryhmaan osallistuivat projekt
Jonas Laxaback, MTK:n maatalousjohtaja Johan Aberg j
toiminnanjohtaja Bjarne Westerlund, Osterbottens sve
seka SLC:n asiamies Rikard Korkman.

Tuottajajarjestdé MTK:n lisdksi muita yhteistydkumppan



tuottajien ja viljelijdvetoisten vientitoimijoiden
oiden ja viljelijoiden verkostoitumista. Hanke
hittdmiseen, kasvattamiseen sekd viennin

amista ja asemaa viljamarkkinoilla ja edistaa
pputuloksena saatua vientiyhteistydn toteuttamista

1alta keskeinen asia. Keskimaarin noin 25 % Suomen
kysynté olisi tasapainossa. Tama vaikuttaa suoraan
jailmanmarkkinahintaan.

uttamalla viljelijavetoiset toimijat vientiin ja

irét kasvu-uralle.

vaan kansainviliseen kysyntaan.

stdd useita viljelijatilaisuuksia ja asiakastapaamisia
mista ja helpottaa kansainvalistymisessa.

n mahdollisuuksia jaljitettavyyden ja lapinakyvyyden
Bisid tydkaluja.

ohdemarkkinoilla

a mm. suomalaisen viljan laadusta ja laatuun

arkkinoilla esimerkiksi erikoisviljaerien konttivientid
ollisille toimijoille vientimarkkinoilla hyédyntden

ternas Centralférbund SLC rf. Hanke toteutettiin
i Jukka Peltola MMM, joka vastasi tyépakettien
intekijana oli SLC Nyland toiminnanjohtaja Bjarne
sien tiedottamisesta seka materiaalien

kana osaltaan myds koulutusten markkinoinnissa ja
oihin.
in tydntekijdiden lisdksi SLC:n toiminnanjohtaja

a vilja-asiamies Max Schulman, SLC Nyland
1ska producentférbundin (OSP) Fredrik Grannas

eita olivat viljelijayhteenliittymat.



3 Tulokset

Hanke toteutettiin neljan erillisen tyopakettien kokonal
vientivolyymin kasvattamiseen, toisessa paketissa koro
hankkeessa syntyneen Farmers Grain Export -verkostor
kehitettiin tydkaluja viennin ja laadun parantamiseksi jz
markkinoimaan ja viestimaan hankkeelle keskeisista tee

Hankkeen tySpakettien siséltd ja tulokset ovat kuvattur

3.1 Vientimaaran kasvattaminen

Tavoitteena oli viljelijdvetoisten toimijoiden vientimaar
lisddmisen viljelijdvetoisille toimijoille tuomalla vientias
hy6dyntamalla jo syntyneitd vientikanavia ja -markkino
vientilogistiikassa ja dokumentaation hallinnassa.

Vientiyhteistyota toteutettiin ailemmassa hankkeessa s
Hankevetdja toimi hankkeessa mukana olevien viljelijév
tehtdvana oli tukea ja edistda yhteistyéta vientimarkkir
valilla ja hakea potentiaalisia vientimarkkinoita suomal:

Lisdksi tavoitteena oli uusien kansainvilisen lisdarvoma
nykyisten kanavien lisdksi, kuten erikoisviljojen vientipc
korkealuokkaisella luomukauralla ndhtiinkin olevan me
markkinoilla.

Pandemian vaikutukset nikyivat viennin ja etenkin erik
toimijat veivat erikoiserid yhteensa noin 2500 tonnia. T
ndissd tasmatoimituksissa aiempien vuosien tasolla, mi
viennissa. Viennin tekivat haasteelliseksi vaikea markki
vientid, vaan hankkeeseen osallistuneet viljelijavetoiset
viljelijat.

Kilpailu eurooppalaisilla erikoisviljamarkkinoilla kiristyi
ettd raaka-aineen jalostajat siirtyivat halvempaan raake
Vaikka kiinnostus kohdemarkkina-alueilla hieman heike
verkostoja ja vientid pystyttiin yll3pitda. Tama oli ensiat
tulevaisuuden ja jatkuvuuden kannalta. Vientitoiminta
pinnaa.

Hankkeen aikana yritettiin toteuttaa 3 volyymiltaan iso
kilpailukykyinen ostotarjous 3000 — 5000 tonnia rehuve
viljelijavetoisesti kasaan kuitenkin ainoastaan vajaa 20C
Lisdksi kevadlld 2021 yritettiin 16ytda vientiin kahdesti v
namadkin kariutuvat viljelijoiden heikkoon kiinnostukses



suutena. Ensimmadinen tyopaketti keskittyi

stuu vientiverkostojen kehittdminen ja aiemmassa
 ylldpitaminen, kolmannessa tydpaketissa

' neljannessd tydpaketissa keskityttiin

moista.

13 alla tarkemmin.

an kasvattaminen. Tydpaketti sisdlsi vientimaarien
iakkaat ja vientiverkoston jasenet yhteen ja
ita, avustamalla vientisopimusten kehittamisessa,

/ntyneessd Farmers Grain Export -verkostossa.
etoisten toimijoiden yhteyshenkiléng, jonka
oilla viljelijavetoisten toimijoiden ja viljelijdiden
viselle viljaraaka-aineelle.

rkkinoiden tunnistaminen ja niiden avaaminen
tentiaalin kartoittaminen. Suomalaiselle
rkittavaa vientipotentiaalia eurooppalaisilla

oiserien viennissd. Hankkeen aikana viljelijdvetoiset
avanomaisen raaka-aineen vientimaarat pysyivat
Itta sen sijaan oli pientd kasvua luomukauran

1a- ja logistiikkatilanne. FGE ei itse ole tehnyt
toimijat sekd vientitoimintaan mukaan ldhteneet

selvdsti aiempiin vuosiin verrattuna ja oli ndhtavissa,
-aineeseen vaikean taloudellisen tilanteen vuoksi.
ntyikin, niin aiemmassa hankkeessa luotuja

voisen tarkedd viljelijavetoisen viennin

vaatii pitkdjanteista tydtd, sitoutumista ja pitkaa

mpaa vientikauppaa. Syksylld 2020 saatiin hoidettua
hnda tanskalaiselle viljanostajalle. Maardsta saatiin
0 tonnia, jolle ei endd 16ytynyt jarkevaa laivakokoa.
iljaa 2000 - 3000 tonnia kauralaivaukseen, mutta
n.



Luomukauran Ia;tausta Knehtildn tilalla kevédlld 2021,
kauramylly.

Kohdemarkkinoiden osalta padpainona olivat |dhimark
suomalaisen raaka-aineen tunnettuus korkealaatuisen;
toimintavarmuuden.

Kiinan vientikanava saatiin myds onnistuneesti avattua
merikonttien saatavuus ja korkea hintataso. Loppukes:
kuitenkin tulosta, kun viljelijavetoisesti |dhetettiin syks
kiinalaiselle asiakkaalle. Koe-era oli tarked askel myos \
suomalaisen kauran kysyntdd tulevaisuudessa.

Kiinan markkinoille tehdyt vientiavaukset voivat samal
mahdollisuuksia uusillekin viljelijdomisteisille toimijoill
suomalaista viljamarkkinaa ja vientia. Lisdksi hankkees:
missd olisi paljon potentiaalia. Junavienti mahdollistais
toimitusaikaa selvéasti verrattuna laivavientiin.

Viljojen lisdksi avauksia tehtiin 6ljykasvien viennissa, ku
Eurooppaa. Ensimmaiset kontit rapsia ldhtivatkin joulu
markkinoita ja elintarviketeollisuutta.

Vientikysyntaa tuli myés herneestd, joko olisi suuntaut
kartoitettiinkin kiinnostusta hernelaivalle alkukevaan t
viljelijavetoisesti kasaamaan.



Lopullisena mddrénpddnd eteldeurooppalainen

kinat ja Kiinan markkinat. Léhimarkkinoilla etuna on
3. Lisdksi logistiikan sujuvuus ldhimarkkinoilla takaa

. Vientid toki vaikeutti yleisen epidemia lisdksi

istd 2021 pitkddn jatkuneet ponnistelut tuottivat
ylla 4 merikontin koe-erdn elintarvikekauraa uudelle
iljelijavetoiselle viennille ja tdma edesauttaa

a avata uusia kiinnostavia liiketoiminta

o, jotka haluavat olla aktiivisesti kehittdm3assa

a kartoitettiin junaviennin mahdollisuuksia Kiinaan,
i suurivolyymisen viennin samalla lyhentden

In ensimmaiset rapsikontit matkasivat kohti Keski-
kuussa 2020 Nauvosta kohti eurooppalaisia

unut elintarvikekayttéén. FGE:n kautta
simitukselle, mutta riittdvaa maaraa ei onnistuttu



: j B G bt
Kaurakontin lastaus Rauman satamassa. Mddrdpddnd

3.2 Tapaa viljanvieja

FGE:n nakyvin osuus, tapaa viljaviejd -tilaisuudet, saatt
tarjoten samalla mielenkiintoista markkinatietoa. Pand
kuitenkin webinaareina yhti tilaisuutta lukuun ottamat
hanketilaisuutta. Tilaisuuksien jarjestelyissd tehtiin yhte
hankkeiden kanssa.

RuoKasvu -hankkeen kanssa jarjestettiin 3 erillista tilais
Marknaden -projektin tilaisuudessa. Taman lisaksi FGE
vhteistytssa paikallisten tuottajaliittojen kanssa. Tilaist
https://www.fge.fi/news.

Hankkeen minimitavoitteena oli jarjestda 6 tilaisuutta,
jdrjestetty tilaisuus. Edelld mainitut tavoitteet saavutet
tilaisuudesta méaratavoitteeseen tdysin padstykaan. Se
suunniteltuja enemman.

Tilaisuudet herattivdt suurta mielenkiintoa eri sektorin
puolin ja toisin. Etenkin suurta mielenkiintoa herattivat
osallistui niin kasvintuotantoon suuntautuneita viljelijé
webinaarit toimivat, vaikka Teams-palaverit eivat taysir
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kiinalainen kauramylly.

ivat viljelijoitd, vientitoimijoita ja tutkijoita yhteen
emiatilanteesta johtuen tilaisuudet pidettiin

ta. Hankkeessa onnistuttiin jarjestdmaén yhteenss 8
istydtd useiden eri sidosryhmien kanssa ja

uutta. FGE oli myds mukana ruotsinkielisen Greppa
jarjesti muutamia omia tilaisuuksia, jotka tehtiin
uksien esitysmateriaalit [Gytyvat nettiosoitteesta

jossa osallistujamaaratavoite on 30 henkil6ad per
tiin kohtuullisen hyvin, vaikkei ihan jokaisessa
n sijaan tilaisuuksia onnistuttiin jarjestamaan

toimijoissa, ja mielenkiintoisia keskusteluja kdytiin
erikoisviljojen vientimahdollisuudet. Tilaisuuteen
itd kuin myos kotieldintilallisia. Pddsdantdisesti

1 korvaa kasvotusten tapaamisia.



Alla olevaan taulukkoon on koottu pidetyt tilaisuudet jz

Paivamaara Paikka Yht
30.11.2020 Webinaari MT
3.4.2021 Webinaari Ru

vilj
21.4.2021 Webinaari Rut
23.4.2021 Webinaari Ru
30.30 Webinaari Gre
15.12.2020 Paattinen MT
27.1.2021 Webinaari MT
15.3.2021 Webinaari MT

Tilaisuudet jakautuivat webinaareihin sekd maatilalla pi
padsivat kuulemaan viljelijavetoisten toimijoiden vienti
tilatasolla jarjestettiin kiinnostava kontinlastausnaytos.
tilalta vientiasiakkaalle viljelijavetoisen toimijan kautta.

Hankkeen tavoitteena oli jarjestdd minimissdan 2 vienti
hankevuosina. Pandemiatilanteesta johtuen ulkomailla
asiakastapaaminen tapahtui Suomessa, kun saksalaisen
kauramarkkinoihin ja etsimé&ssa viljantoimittajaa.

Toinen asiakastapaaminen Suomessa oli keskieurooppsz
Edelld mainittu tapaaminen johti vientikauppojen lisdk:
osalta. Lisdksi pidettiin pari pientapaamisia sdhkdisten 1
kautta.

3.3 Sahkoiset tyokalut ja laatuluokat

Tydpaketin keskeisend tavoitteena oli digitalisaation hy
kayttdon sahkoisid tydkaluja, kuten viljapassi vientitoin
séhkdisia tydkaluja viennin osana tai tukena.

Naistd keskeisempina tydkaluna oli Viljatorin hyédynt3
Viljatorissa tehtiinkin ensimmaiset viljelijdvetoisesti tot
lahtivat vuonna 2021 kohti eurcoppalaisia erikoisviljam

Hankkeen aikana tehtiin Viljatorissa kaksi erillista vient
osalta. Tdma oli kirjattu myds hankkeen tavoitteisiin. F(
kanssa vientisopimustoimintaa ja toimintaa yritettiin k:
kasaamiseen.



 osallistujamaarat.

eistyotaho Osallistujat

K-Satakunta, Satakunnan SVY 34

Kasvu, MTK, Kymenlaakson 15

elijdt ry

Kasvu, MTK 30
Kasvu, MTK 40
ppa Marknaden 32
K-V-S 10
K-V-S 20
K 17

dettdvaan tilaisuuksiin. Tilaisuuksiin osallistujat
mahdollisuuksista ja markkinandkymista. Sen lisdksi
Konttiin lastattiin rapsia ja kontti |dhti suoraan

asiakastapaamista vuodessa Suomessa ja ulkomailla
ei voitu jarjestda fyysisid tapaamisia. Yksi
-mylldrin edustaja oli tutustumassa Suomen

lainen oljy- ja valkuaiskasvien jalostajan kanssa.
i my0s tutkimusyhteistydhon lajiketestauksen
yokalujen valitykselld, kuten Teams-sovelluksen

odyntdminen viennissad kehittdmalla ja ottamalla
ituksissa. Lisaksi kartoitettiin ja arvioitiin muita

minen viljelijavetoisten toimijoiden vientikaupoissa.
eutetut vientikaupat, kun ensimmaiset viljakontit
arkkinoita.

kauppaa luomukauran ja gluteenittoman kauran
5E 2.0 oli aktiivisesti mukana kehittamadssa ViljaTorin
ynnistda myos isompien viljalaivojen méaran



Viljan hiilijalanjalki alkoi kiinnostaa vientiasiakkaita. M:
viljatuotteita, joita markkinoidaan hiilijalanjalkiluken
hankkeessa, kun saksalaisen asiakkaan puolelta tuli ky:
saattaa tulevaisuudesta tulla kilpailuetua viljelijavetois
jaljitettavissa lohkotasolle.

Sahkaisen viljapassin osalta kaytiin kehittamiskeskuste
toimintaan. Sdhkaisen viljapassin hyddyntdminen eten
hyddyntamisessa. Sahkdista viljapassia testattiin italial
kanssa. Kokemukset sahkdisistd dokumenteista olivat |

TyoOpaketissa oli ajatuksena saada laadittua vientilaatu
keskusteluita niin kotimaisten toimijoiden kuin myds v
pddstd yhteisymmarrykseen, koska asiakkaiden tarpee
osaltaan haasteita tehokkaaseen markkinointiin ja luol
térkein vahvuus onkin juuri se, ettd tailla jalostetaan r
teollisuuden erityistarpeisiin.

3.4 Markkinointi ja viestinta

Hankkeen aikana tehtiin esitys- ja markkinointimateria
Materiaalit [6ytyvat hankkeen nettisivuilta. FGE 2.0 ol
vahvistamisessa vientimarkkinoilla clemalla aktiivisest!
suomalaista raaka-ainetta vientimarkkinoille sahkoisin
konferenssissa, jossa kuultiin kauran elintarvikekaytto:
terveysvaikutuksista sekd kuluttajien nakemyksista. M.
vilja- ja kaurahiutalendytteita useille eurooppalaisille j;

Lisdksi FGE:lle Facebook-sivut toimivat interaktiivisena
hoidettiin perinteisesti lehtimainonnan ja sahkéisten t
my®ds uutiskirjepalvelu, jonka kautta saatiin markkinair
hyddyntamaan uutiskirjeissa ja muussa viljelijéille tied
Hankkeen nettisivuille listtiin hintaseurantaosio, jostz
viljapérssien hinnoista verrattuna kotimaan hintatasoc

Hankeaikana julkaistiin 6 uutiskirjettd, jossa myos vilje
toiminnastaan. Taman lisdksi hankkeesta julkaistiin leh
Uudistuva kasvintuotannossa ja Maatilan Pellervossa. |
markkinoista. Tassd selvitettiin, ettd miten Kiinan kasv.
kauralle ja ohralle.

Parantamalla tiedonvilitystad viljelijdiden seka viljelijoir
elintarvikejalostajien valilla hyodyttas koko elintarvike
markkinatiedon lisddntymisen.

Monisuuntainen viestinta viljelijéiden ja viljelijayhteen
nahtiin tarkedksi osaksi hankekokonaisuutta.



arkkinoilla on vahitellen alkanut tulla esille jo myds
1an kanssa. Tdstd ensimmaiset tapaukset koettiin
ely vietdvan eran hiilijalanjaljestd. Hiilijalanjiljesta
elle toimijalle, jonka kaikki vilja on kdytdnndssa

luja passin soveltumisesta viljelijavetoiseen

kin tdsméatoimituksissa ja jaljitettavyyden

aisen asiakkaan kanssa gluteenittoman kaurankontin
vienistd teknisistd haasteista huolimatta positiiviset.

luokat elintarvikekauralle. Aiheesta kaytiin
ientiasiakkaiden suuntaan. Laatuluokkien osalta ei

t vaihtelevat suuresti. Lisaksi suuri lajikekirjomme tuo
dtteluun, vaikka toisaalta kasvinjalostuksemme
imenomaan Suomen erityisiin viljelyolosuhteisiin ja

aleja viljelijatilaisuuksiin markkinointitapahtumiin.
vahvasti mukana etenkin suomaisen kauran brandin
 yhteydessa vientiasiakkaisiin ja markkinoimalla
tydkaluin. Hanke oli mukana Food Oats -

in liittyvista tutkimuksista ja innovaatioista, kauran
arkkinointityotéa tehtiin osaltaan myos lahettamalla

1 kiinalaisille myllyille.

vaylang, ja niille tuotettiin sisdltdd. Markkinointia
yokalujen avulla. Tiedottamista varten hankittiin
iformaatiota vientimarkkinoista. Palvelua pystyttiin
nttamisessa. FGE oli kehittdmé&ssa hintaseurantaa.
 viljelijat voivat tehda vertailua Ranskan, Viron ja
n.

ijjavetoiset toimijat pdasivat kertomaan omasta
tijuttuja Landbygdens Folkissa seka jutut ProAgrian
Kiinan markkinoita varten tehtiin myds selvitys Kiinan
ava kysyntd luo vientimahdollisuuksia suomalaiselle

len, viljelijdvetoisten organisaatioiden ja
ketjua ja sen hy&dyt ndkyvat vientid edesauttavan

liittymien osaamisen ja ymmarryksen parantamiseksi



Ennakkondyte on sadon markkinoinnin olennainen osa

3.5 Toteutusvaiheen arviointi

Hankkeen suurimmat haasteet olivat projektin alkuvail
viljelijdyhteenliittymia ja viljelijéitd mukaan vientierien
vientimaarien kasaaminen helpottui, vaikka tavoiteltu;

Ensimmaisten vientikauppojen toteutumisessa kesti m
Suurimpana syyna tdhén oli poikkeuksellisen niukka sa
viljaa ei ollut riittavasti tarjolla eikd vientimarkkinoider
kiinnostus vientiin vdahentyi kotimaan markkinatilantee

Lisdksi osa suunnitelluista vienninedistimismatkoista j
matkustusrajoitusten vuoksi, jotka onneksi pystyttiin o
hyodyntden. Esitysmateriaalit valmistuivat ajoissa. Tila
Aikataulujen yhteensovittaminen tuottajaliiton asiantt
aiheutti valilld haasteita, mutta muuten yhteistyd proj
Sahkoisten tyokalujen kayttédnotto ja testaus vaati hie
hydédyntadminen painottua hankkeen loppupuoclelle.

3.6 Tulosten kaytannén sovellutuskelpoisu

Tulosten kaytannén sovelluskelpoisuutta voidaan pita:
laadittu vientiorientoituneen viljelijan ja viljelijavetoise
suoraan tai ainakin osittain hyddyntaa tilatasolla. Marl



. Ndytteet IGhddssd kohti potentiaalisia asiakkaita.

1eessa. Etenkin, kun yritettiin aktivoida
kasaamiseen. Pienten kdynnistysvaikeuksien jalkeen
a vientilaivoja ei saatukaan tdytettya.

y&s hieman kauemmin, koska niiden aloitus viivastyi.
tokausi ja vientimaarat, jonka johdosta vietdvaa

' hintataso ollut kilpailukykyinen. Samalla viljelijéiden
sta johtuen.

ouduttiin perumaan kaikki suunnitellut matkat
sittain korvaamaan siéhkoisia viestintatyokaluja
isuudet muuten onnistuivat suunnitellusti.
ntijoiden, MTK-liittojen ja luennoitsijoiden kanssa
2ktin toteuttajien kesken toimi moitteetta.

'man suunniteltua enemman aikaa, joten niiden

us

i siind mielessd hyvana, etta esitysmateriaalit oli
n toimijan ndkdkulmasta. Materiaaleja voidaan
ckinandkemykset auttavat viljelijoitd tekemaan



tilatasolla oikeita tuotantopddtdksid. Tilaisuuksissa kayt
koulutuksen sisalté toimi.

Suurin osa hyddyistd on toteutunut toteutuksen aikana
sellaisenaan viljelijatilaisuuksissa tai kdyttda oppimaters
mahdollista hyddyntaa tulevien viljelijatilaisuuksien tai

4 Johtopaatokset ja jatkosuunni

halua kehittaa viljelijavetoista vientia. Palautteen antaj;
kiinnostuneita lisadmaan vientid seka vientiyhteistyota.
Hankkeesta on saatu hyvid ja hy6dyllisia selvityksia ja r:
eteenpdin luomaan viljelijavetoisen viennin menestykst

Hankkeen aikana pystyttiin ylldpita3, avata samalla uus
myyntiosaamista. Suomalaisella viljalla on siis kysyntada
uusien markkinoiden avaaminen oli kuitenkin haasteell
luottamusta, joka taas perustuu Idhikontaktiin.

Verkostot ja osaaminen toimivaan viljelijdvetoiseen vie
isompien vientierien kerddminen. Hankkeessa koetun
viljelijdiden heikko sitoutuminen ja véhdinen ennakkos:
kasaaminen ndhd&dan haasteellisena saatavuuden ja he

Tasmatoimitukset suoraan tilalta kohti vientid ovat luor
sellaisenaan toimiva konsepti. Erikoisviljojen tuotanto
ja katteita mittakaavoista riippumatta. Volyymin kasva
tuottajayhteistyots, jotta mittakaavaetuja voidaan hyo
riittavasti yhteistyon tiivistamissa ja markkinoinnissa, v
yhteistyémalleja.

Viljelijavetoisen viennin mahdollisuudet nojaavat edell
seikkoihin, kuten korkealaatuisuuteen, jaljitettdvyyteer
kestdvalld, vastuullisella ja eettiselld tuotannolla on tul
korostuu vaatimuksissa ostettavaa raaka-ainetta kohta

Hankkeessa ndytettiin toteen, ettd vientimarkkinat voic
vakiinnuttaa talla tavoin pidempi kauppasuhde. Taman
sitoutuneiden ammattiviljelijéiden kanssa, jonka jilkee
vientiverkostot on saatu ensin luotua ja luottamus saat
Laivakaupat ldhimarkkinoille ovat mahdollisia ja sitd ka

Hankkeen tulosten ja kokemusten perusteella alla on Iz
viljelijavetoista viennista. Viljelijavetoisella viennilld nél
mahdollisuuksia. Ydinkysymys onkin se, miten ndma all
muutettua mahdollisuuksiksi ja miten taas viljelijdketju
osapuolille.



y vilkas keskustelu osaltaan kertoo, ettd

. Tehtyja materiaaleja voidaan hyddyntaa
aalina. Osa hyodyistd on kokemuksia, joita on
muiden tapahtumien yhteydessa.

‘elmat

konaisuudessaan tarkeaksi, mikd osoittaa yleista

3t olivat siis tyytyvaisia hanketilaisuuksiin ja olivat
Samalla tuotiin markkinatietoutta viljelijGille.
portteja sekd kokemuksia, joista on hyva ponnistaa
|lista kasvutarinaa.

'a kanavia ja parantaa lisdarvoviljan
vientimarkkinoilla. Markkinoinnista ja etenkin
ista, koska verkostojen rakentamiseen tarvitaan

ntiin ovat olemassa, mutta ongelma on edelleen
erusteella viljelijavetoisen viennin pullonkaulat ovat
ypimusten teko. Silloin suurempien vientierien

kon sitoutumisen vuoksi.

nollisesti tarked osa viljelijavetoista vientid, ja
ja vienti mahdollistaa kilpailukykyisid hintoja
ssa tarvittaisiin kuitenkin jarjestdytyneempas
dyntda tehokkaammin. Hanke ei onnistunutkaan
aan markkinoille tarvitaan uusia jadredmpia

2en lisdarvomarkkinoihin ja niiden keskeisiin

, lapindkyvyyteen ja joustavuuteen. Markkinoilla
svaisuudessa entistd suurempi rooli, mikd nakyy ja
an.

laan avata viljelijavetoisesti pienemmilla koe-erilla ja
jalkeen voidaan aloittaa vientisopimustuotanto

n isompien erien vienti mahdollista aloittaa, kun

u synnytettya kaikkien osapuolten valilla.

utta kasvattaa vientid.

adittuna SWOT-analyysi suomalaisesta

1déddn olevan paljon kdyttamattomia

a listattuna olevat mahdollisuudet saadaan

un saadaan tata kautta lisdarvoa ketjun kaikille
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Vahvuudet
Kauran tunnettavuus vientimarkkinoilla
Tilalogistiikka
Tekninen ja hygieeninen laatu
Kotimainen kasvinjalostus
Viljelyteknillinen osaaminen
Tarjonnan riittdvyys normaalivuotena

Mahdollisuudet
Vientisopimustuotanto
Erikoiserat ja erikoistuminen
Jarjestaytyminen
Luomu
Digitalisaatio
Jaljitettavyys
Hiilensidonta

Tulosten ja saadun kokemuksen perusteella viljelijavet
mahdollista vaihtoehtoa. Ensimmainen vaihtoehto olis
tuottajaorganisaatiota, joiden kautta viljelijat saisivat r
tiiviiseen yhteistyohon. Toinen vaihtoehto viljelijayhte
vientiyhteistydta nykyisten kotimaisten isojen viljakau
vaihtoehdot eivit ole toisiaan poissulkevia.

Viljelijavetoisen viennin edistamisen keskeisimmat jatk
hintaseuranta. Jotta viljelijat saadaan paremmin sitout
hahmottaa paremmin viennista saatava hinta ja miten
kotimarkkinoihin. Viljelijakentalla on pystyttdva vahvis
osuuskuntien ja tuottajaorganisaatioiden muodossa.

Viljelijavetoisen viennin ja viljelijdvetoisen viennin suu
onkin tuottajajédrjestd MTK vastaamassa hankkeella tu
avainasemassa on tuottajayhteistydn kehittdminen, ve
konseptimallin luominen kansainvélisesti toimiville tuc
tuottajien neuvotteluasemaa sekd kotimaassa etta vie
kannattavuutta ja alan kilpailukykya seké edistda eri yt
tarkednd osa-alueena selvitetddn samoin, miten lisdan
kannattavasti tuottajayhteistyén keinoina. Edelld main
edellytykset pureutua juuri FGE:ssa esiin tulleisiin vilje



Heikkoudet
Sitoutuminen
Sopimustuotanto
Markkinaosaaminen
Korkea kustannustaso
Vientilogistiikka
Laatustandardien puute

Uhat
Globaalit markkinahairiot
Markkinakysynnan muuttuminen
Heikko investointikyky
Peltojenkasvukunnon heikentyminen
Viljelijan jaksaminen
Ymparisto- ja ilmastokeskustelu

oisen viennin volyymin kasvattamiseen on kaksi

i saada synnytettya viljasektorille muutamia
narkkinavoimaa ja toisaalta sitoutumaan viljelijat
snliittymilld olisi alkaa tekemaén lisaa

piaiden kanssa. Toisaalta edelld mainitut

otoimenpiteet ovat viljelijdyhteistydn lisdédminen ja
umaan vientitoimintaan, taytyy viljelijdiden
vientimarkkinoiden hintataso vertautuu

tamaan yhteisty0td ja jarjestdytymistd esimerkiksi

-een haasteiseen, eli viljelijdyhteistyon heikkouteen,
ottajayhteistydn tiivistdmisestd. Hankkeessa
rkostoituminen seka uudenlaisen lisdarvoviennin
ttajaorganisaatioille. Tavoitteena on edistaa
ntimarkkinoilla, parantaa viljan alkutuotannon
iteistydmuotoja. Tuottajayhteistydhankkeen yhtena
soviljaa voidaan tulevaisuudessa myyda ja viedd
itun hankkeen toteutuessa hankkeella olisi hyvat
ijavetoisen viennin pullonkauloihin.
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